Amerikaner in Aufbruchlaune

IHK-Begegnungswoche: Experten sehen grofSe Chancen fiir deutsche Unternehmen

VON ANDREA FRUHAUF

M Bielefeld. Philip Murphy,
US-Botschafter in Berlin,
preist die bilateralen Beziehun-
gen zu Deutschland in den
héchsten Tonen. Der Fufball-
fan rithmt nicht nur das ,,sehr,
sehr starke WM-Spiel“ der
deutschen Fuf3baller gegen die
Australier (,,Als Gruppensie-
ger werden die USA und
Deutschland aufeinandertref-
fen“). Der ehemalige Deutsch-
land-Chef der Investmentbank
Goldman-Sachs, der von 1992
bis 1997 in Frankfurtlebte, fin-
det auch fiir Ostwestfalen-
Lippeanerkennende Worte.

»Ostwestfalen meets USA“ —
das Motto der internationalen
Begegnungswoche der Indus-
trie- und Handelskammer in Bie-
lefeld — sei ein gutes Beispiel fur
die ,,gro3e Vielfalt und Tiefe un-
serer Beziehungen®, sagte der
Gast charmant zur Eréffnung.
Der Ex-Banker sieht die USA
vor neuen Herausforderungen
und einem neuen Modell. Die
Amerikaner hitten aus der Fi-
nanzkrise auch diese Lektion ge-
lernt: ,,Die Wirtschaft ist global
verflochten.“ In NRW gebe es
gut 700 US-Niederlassungen
mit 100.000 Beschiftigten. Und
US-Prisident Barack Obama
wolle die Ausfuhren binnen fiinf
Jahren verdoppeln.

»Auf beiden Seiten des Atlan-
tiks werden heute dieselben The-
men wie Finanzkrise, Klima, al-
ternative Energien, Terror disku-
tiert”, sagte Klaus Scharioth,
deutscher Botschafter in Wa-
shington. Und er ergénzte: ,, Alle
reden von Asien als dem Wachs-
tumsmarkt.“ Aber das Brot-
und-Butter-Geschift der Unter-
nehmen basiere auf den transat-
lantischen Beziehungen. 50 Pro-
zentaller US-Auslandsinvestitio-
nen gingen in die EU, entgegen-
gesetzt seien es 62 Prozent. Scha-
rioth: ,,Knapp 10 Prozent, 211
Milliarden Euro, fliefen aus
Deutschland in die USA.“ Auch
kleinere Unternehmen hitten
groflen Erfolg. Amerikaner ver-
langten wieder vermehrt deut-
sche Wertarbeit. Ein transatlanti-
scher Wirtschaftsrat solle ein-
heitliche Standards fiir Europa
und die USA aufstellen. ,,Sonst
werden siein Asien gesetzt.

»Die Amerikaner stehen vor
einer Energiewende und sind in
einer Aufbruchstimmung wie
seit dem Zweiten Weltkrieg
nicht mehr®, sagte Friedrich
Wagner vom NRW-Wirtschafts-
ministerium. Die Olkatastrophe
am Golf von Mexiko werde den
Sinneswandel auch wegen des
Ohnmachtgefithls noch be-
schleunigen, prophezeite Kris-
tian Wolf, Sprecher der deut-
schen Auslandshandelskammer
in Atlanta. Deutsche Exporteure
hitten grofle Chancen bei Infra-
struktur, Elektromobilitit, Ener-
gieeffizienz und Medizingera-
ten. Zudem fehlten vielen US-
Unternehmen moderne Techno-

,Fiir heute der entscheidende Abschluss*: US-Botschafter Philip Murphy (hinten) und der deutsche Bot-

schafter Klaus Scharioth beim Eintragins Goldene Buch der IHK.
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Netzwerk fiir US-Markteintritt

M Das ,,Gadore Center USA“
(»,German-American Dialog
on Renewable Energy®), das un-
ter der Schirmherrschaft des
Landes NRW und des US-Bun-
desstaates Pennsylvania in Phi-
ladelphia eréffnet wurde, hilft
vor allem kleineren und mittel-
stindischen Unternehmen aus
dem Bereich der erneuerbaren
Energien, sich mit alternativen
Energieprojekten in den USA
zu etablieren. ,Ziel ist es, ge-
meinsam und mit reduziertem

logien fiir den Export. IHK-Pri-
sident Ortwin Goldbeck be-
tonte: ,,Die USA sind mit einem
Bruttoinlandsprodukt von 10
Billionen Euro die mit Abstand
grofite Volkswirtschaft und ei-
ner der attraktivsten Mirkte.
Gefragt seien Autos, Kfz-Teile,
Maschinen, chemische Erzeug-
nisse, Elektrotechnik. 500 ost-
westfilische Firmen sind dort ak-

Risiko die Marktchancen in
den USA zu priifen®, sagt An-
nette Niisslein, die mit ihrem
vor finf Jahren in Diisseldorf
gegriindeten deutsch-amerika-
nischen Unternehmen Wind-
consultant das Center initiiert
hat. ,,Wir bieten sowohl kom-
plett eingerichtete Biiros an,
aber auch das virtuelle Office
fiir die frithe Testphase.“ Das
deutsch-amerikanische Team
in Philadelphia helfe mit sei-
nem Netzwerk bei praktischen

tiv. ,Die USA sind der grofite
Landtechnikmarkt der Welt®, so
Theodor Freye, Sprecher der Ge-
schiftsfiihrung des Landmaschi-
nenbauers Claas. Er hat in den
USA gelebt und liebt das Land.
Das Werkin den USA wurde an-
fangs gemeinsam mit Caterpil-
lar betrieben — seit 2002 in eige-
ner Regie. ,,Die Trennung war
fur die Farmer ein Schock.®

Fragen. Die Dienstleistungen:
Sekretariatsservice, Kontakte
in die Branche, Messevorberei-
tung, die Vermittlung von Ver-
sicherern, Anwilten, Steuerbe-
ratern, Banken, Investoren,
Handelspartnern. Auch bei For-
derprogrammen und Finanzie-
rung gebe es Rat. Das Center
liegt zentral in einem neuen
Green Building von Philadel-
phia. Niisslein: ,,Dies Gebiet ist
einesteuerbefreite Zone.“  (fr)

Infos: (02 11)5 66 95-1 04

Claas musste seine Lexion-Mih-
drescher selbst verkaufen. ,,Mit
Zahigkeit und Ausdauer haben
wir Vertrauen aufgebaut.“ Auch
bei Projekten gab es Probleme:
»Wihrend die Amerikaner zu-
erst viele Konferenzen fiihren,
am Ende aber der Chef entschei-
det, entscheidet hierzulande der
Chef erst, lisst sich dann tiber-
zeugen, dass es so nicht geht.“



