Sympathievorsprung in Russland

[HK-Begegnungswoche ,,Ostwestfalen meets Russia“ durch Botschafter Walter Schimid eréffnet

M Bielefeld (mika). Walter
Schmid ist seit rund einem Jahr
der Botschafter Deutschlands in
Moskau. Zur Eréffnung der
IHK-Begegnungswoche ,,Ost-
westfalen meets Russia“ versah
der Diplomat seinen Dienst ges-
tern einmal andersherum und
warb bei ostwestfilischen Unter-
nehmern fiir Investitionen in
Russland. Jetzt sei eine gute Zeit
dafiir: Im Vergleich zur Jelzin-
Ara habe sich das Land stabili-
siert und es gebe eine wachsende
Schicht konsumfreudiger Kun-
den (,nach langen Jahren der
Entbehrungen®). Deutsche Un-
ternehmer hitten gegeniiber
Konkurrenten aus vielen ande-
ren Lindern aufierdem ,, Wettbe-
werbsvorteile und einen Sympa-
thievorsprung®, wie Schmid
mehrfachbetonte.

Neben der unverindert gro-
3en politischen Bedeutung Russ-
lands ist das wirtschaftliche Ge-
wicht des Nachbarn zuletzt mas-
siv gewachsen: Die Exporte nach
Russland kletterten 2005 um 15
Prozent auf 17 Milliarden Euro,
die Importe (vor allem Roh-
stoffe) legten nicht zuletzt we-
gen gestiegener Energiepreise

Trug sich ins Goldene Buch der Kammer ein: Botschafter Dr. Walter
Schmid, flankiert von IHK-Priisident Herbert Sommer und Hauptge-

schiftsfithrer Thomas Niehoff (r.).

um 32,4 Prozentauf21,6 Milliar-
den Euro Volumen zu.
Selbstverstdndlich gebe es
auch Hindernisse bei Geschif-
ten in Russland, wie Schmid ein-
riumte, und er nannte an erster
Stelle die Korruption, die Prisi-
dent Putin selbst als grofites Pro-
blem geiflele. Doch Unterneh-
men — auch mittelstindische —
taten aller Erfahrung nach gut
daran, sich nicht auf unter-
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schwellige oder offene Forderun-
gen einzulassen. Notige Geneh-
migungen wiirden im Zweifels-
fall vielleicht mit einigen Mona-
ten Verzogerung erteilt, aber der
beste Weg fiihre tiber die offiziel-
len Institutionen. Auch bei Si-
cherheitsproblemen kénnten
Unternehmen sich an die Bot-
schaft wenden: ,Die Firmen
sind dortnichtallein.”

Klagen iiber Verzogerungen

bei der Erteilung von Visa fiir
Russen mochte Schmid nicht be-
statigen. Bei jahrlich 400.000 er-
teilten Visa und einer Ableh-
nungsquote von zwei bis drei
Prozent seien die meisten Reise-
genehmigungen selbst in der
Hochsaison fiir Touristen nach
spitestens drei bis vier Wochen
erteilt. Fir Geschiftsreisende
geheesin der Regel noch schnel-
ler. Umgekehrt sei es fiir Deut-
sche oft schwieriger, nach Russ-
land zu reisen, denn sie benotig-
tenunverindert eine Einladung.

Durch neue Konsulate unter
anderem in Jekatarinenburg will

sich Deutschlands gréfite Bot-

schaft (350 Mitarbeiter in Mos-
kau) in der nichsten Zeit aufler-
dem Entlastung verschaffen.

Die Begegnungswoche der In-
dustrie- und Handelskammer
Bielefeld will Unternehmer in ei-
ner Veranstaltungsreihe bis Frei-
tag tiber Politik, Wirtschaft und
Kultur des Landes informieren:
»Russland ist das gro8te und das
reichste Land der Erde®, warb
Kammer-Prisident  Herbert
Sommer. Er glaube an Russland,
und ,am Ende der Woche glau-
ben Sie auch an Russland.“

Oetker
zahlte Lehrgeld

M Von ,sehr unterschiedli-
chen Erfahrungen“ berich-
tete August Oetker gestern
zum Auftakt der IHK-Russ-
landwoche: Ein gescheitertes
Joint Venture, stindig wech-
selnde Spielregeln und Ver-
luste durch die Russland-
Krise 1998 gehérten dem-
nach zu den negativen Erleb-
nissen. ,,Als der Rubel stiirzte,
war das der Ruin fiir russische
Importeure, und mit den Im-
porteuren  verschwanden
auch unsere Forderungen,
so Oetker lakonisch. Diese Er-
fahrungen seien seinem Un-
ternehmen ,drei Millionen
Eurowert“ gewesen.

Seitdem sei der Export
nach Russland mit direktem
eigenem Aufiendienst aber
positiv gestaltet und stetig aus-
gebaut worden. Mit der Uber-
nahme des Joghurtherstellers
Onken sei Qetker 2004 in den
Besitz eines ersten Werkes
(fiir Frischeprodukte) gekom-
men. Noch im Jahr 2006 solle
bei Moskau ein kleineres
Werk fiir die Produktion von
Backmitteln und Desserts auf-
gebaut werden. (mika)
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