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Wilder Westen in Westfalen

Internationale Begegnungswoche: IHK will Einstieg in den US-Markt erleichtern

VONJAN ROSMANN

M Bielefeld. Viele ostwestfili-
sche Unternehmer fasziniert
der Gedanke, in der grofiten
Volkswirtschaft der Welt Ge-
schifte zu machen. Doch rund
zwei Drittel der deutschen Fir-
men scheitern bei dem Ver-
such, ihre Produkte auf dem
US-Markt zu etablieren. Mit
der neunten Internationalen
Begegnungswoche zum Thema
USA will die Industrie- und
Handelskammer das Risiko mi-
nimieren — das erst kiirzlich
sprunghaftanstieg.

Die Vereinigten Staaten sind
Deutschlands drittwichtigster
Handelspartner. Nur nach
Frankreich und in die Nieder-
lande fithren hiesige Firmen
mehr Waren aus. Obwohl der
Wirtschaftsriese kiirzlich einge-
knicktist: Die Exporte aus Nord-
rhein-Westfalen in die USA gin-

gen 2009 um mehr als 20 Pro-
zent zuriick, und auch die Im-
porte in das einwohnerstérkste
deutsche Bundesland schrumpf-
tenum 17,5 Prozentauf 4,8 Milli-
arden Euro. ,,Sie schwicheln der-
zeit, iiben aber immer noch eine
Riesenfaszination aus®, sagt der
stellvertretende THK-Chef Ha-
rald Grefe.

Viele deutsche Firmen sind be-
reits aktivim flichenmifig dritt-
grofiten Staat der Erde: Rund
3.400 Unternehmen mit deut-
schen Beteiligungen von mehr
als 50 Prozent sind in den USA ti-
tig. Aus Ostwestfalen mischen
etwa 500 Unternehmen vor Ort
mit, davon 200 gar mit einem ei-
genen  Tochterunternehmen
oder einer Produktionsstitte.

Doch seit der Finanz- und
Wirtschaftskrise ist das US-Ge-
schift schwieriger geworden.
»Viele Unternehmen haben das
Land Richtung Mexiko oder
China verlassen®, sagt Grefe.

Doch das Potenzial sei noch im-
mer riesig: ,Fur Exporteure
wirkt der derzeit schwache Euro
wie Riickenwind. Aufierdem ha-
ben die Amerikaner Stehauf-
minnchen-Qualititen.“
Deshalb will die IHK ostwest-
filischen Unternehmen den Ein-
stieg in den US-Markt erleich-
tern — mit der neunten Interna-
tionalen Begegnungswoche. Ex-
perten sprechen bei der IHK Bie-
lefeld, im Ravensberger Park
oderim Herforder MARTa-Mu-
seum iiber die Fallstricke bei In-
vestitionen, Unterschiede der
Bundesstaaten oder das Logistik-
management im US-Geschift.
Themen sind auch das amerika-
nische Lebensgefiihl sowie Un-
terschiede im Rechtssystem.
»Die IHK-Welt blickt mit Neid
nach Bielefeld®, sagt Grefe tiber
die Begegnungswoche. Die Ver-
anstaltung sei nahezu einzigar-
tig. Die Handelskammer rech-
net mit 1.000 Besuchern. Die

sechsstelligen Kosten fiir die In-
formationstage tragen 53 Spon-
soren. Mitgliedsbeitrige wendet
die Kammer nicht auf. Dennoch
konnten IHK-Mitglieder das
Thema wihlen. Bei einer On-
line-Befragung entschieden sich
mehr als 200 der 500 Wihlen-
den fiir die USA —und verwiesen
so Grof3britannien und Viet-
nam aufdie hinteren Plitze.
Auch iiber die zehnte Interna-
tionale Begegnungswoche im
kommenden Jahr wurde bereits
abgestimmt. Im Juni 2011 sollen
sich die Vortrige und Gespriche
um den Markt der ASEAN-
Gruppedrehen, zehn stidostasia-
tische Staaten mit Sitz in der in-
donesischen Hauptstadt Ja-
karta. Harald Grefe ist damit
sehr zufrieden, denn den bisheri-
gen Besucherrekord stellte die
IHK mit einem anderen asiati-
schen Wirtschaftsraum auf: Fiir
China interessierten sich vor
sechsJahren 1.900 Besucher.
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Botschafter
in Bielefeld

M Bei der neunten Internatio-
nalen Begegnungswoche der
IHK Ostwestfalen vom Mon-
tag, 14. Juni, bis Donnerstag
17.Juni, geben 72 Referenten
Tipps zum US-Markt. Los
gehtesam14. Junium 11 Uhr
in den Rdumen der IHK Ost-
westfalen an der Elsa-Brind-
strom-Str. 1 bis 3 in Bielefeld.
Dort sprechen der Botschaf-
ter der Vereinigten Staaten,
Philip D. Murphy, und der
Deutsche Botschafter in den
Vereinigten Staaten, Klaus
Scharioth, iiber ,Die USA

und Deutschland — zwei
starke Wirtschaftspartner®.
Das vollstindige Pro-

gramm finden Sie unter:
www.ostwestfalen-meets.
com. Einige Veranstaltungen
sind kostenpflichtig. Anmel-
dungen bei Sascha Cosentino
von der ITHK, Tel. (05 21)
554-198. E-Mail: s.cosen-
tino@bielefeld.ihk.de.



